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ПРОБЛЕМЫ
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Цветение, запах 
водоемов

Рост и колебания цен на премиксы 
(импортные компоненты)
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Истощение почв в частных и домашних 
хозяйствах при использовании 

органических удобрений

Загрязнение аквариумов



РЕШЕНИЕ ПРОБЛЕМ
Использовании водоросли Хлоррелла (Chlorella)

Установка по её круглогодичного выращивание.



ТРЕНДЫ 
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ТРЕНД – 
Здоровое питание, здоровый образ жизни



ДЛЯ ТРЕНДОВ
Использовании суспензии Хлорреллы для пития

Разные вкусы и цвета

Установка по её круглогодичного выращивание.



ТЕХНОЛОГИЯ

Установка для 
выращивания суспензия 

хлореллы

1. Круглогодичное производство
2. Автоматизация – низкая себестоимость.
3. Компактность – мобильность
4. Универсальность суспензии



ПОТРЕБИТЕЛИ

Основная целевая аудитория
В2В      Сельхозпредприятия (суспензия, установки, очистка)
В2В2С  Владельцы аквариумов (юр. и физ. лица)
В2С      Растневоды, спортсмены, ЗОЖ, натур. продукты.

Метод 1
«сверху вниз»

Метод 2
«снизу вверх» Среднее значение Прогнозируемый рост 

в год

РАМ, млрд. $ 112,36 - 112,36 + 5,2%

ТАМ, млрд. руб. 120,9 292,3 206,6 + 2,3%

SAM, млрд. руб. 101,3 208,6 154,95 нет данных

SOM, млрд. руб. 7,3 8,1 7,7 нет данных



КОНКУРЕНТЫ

Они есть всегда! 100%. На интенсиве Архипелага 2122 не будет никого, кого можно было бы 
обмануть. Не прямые, так косвенные, но конкуренты есть. Люди как-то без вас жили и всё у них 
было хорошо. Обходились без вашего решения / продукта, пользовались услугами других. Так что 
указывайте 2-х или 3-х главных лидеров на вашем рынке и ваше одно главное преимущество 
перед ними. Фраза «Конкурентов нет» – это прямой бан от инвесторов и любых адекватных 
партнеров, имейте это ввиду (удалить это после заполнения слайда)

Анализ конкурентов (суспензия для с/х)
Суспензия 
хлореллы

ООО «КБС»

Суспензия 
хлореллы 

конкуренты
Премикс П-54 

для свиней
Премикс ПКК 
60-1 для КРС Комбикорм

Расход корма

на свинью, кг/сут 2,8 3,5 - -

на корову, т/год 7,12 - 7,36 -

на куру бройлера, кг/год 31,1 - - 36,6

Эффективность 
применения

среднесуточный привес свиньи, 
кг 0,9 0,8 - -

надои на корову, л/сут. 18,4 - 16 -
среднесуточный привес куры 

бройлера, г 70 - - 66

Стоимость добавки (комбикорма)
руб./л (руб./кг) 32,3 50-100 30-40 40-55 50-75

Прирост выручки
млн. руб. в год

%

Свиньи (500 гол.) + 4,8 (+ 19%) + 1,4 (+ 3 %) + 0,7 (+ 1,5%) - -

Коровы (250 гол.) + 9,9 (+ 8%) + 4,5 (+ 1,2%) - + 1,5 (+ 0,4%) -

Куры бройлеры (50 тыс. голов) +40 (+ 35%)  + 38 (+ 26%) - - -



КОНКУРЕНТЫ
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Они есть всегда! 100%. На интенсиве Архипелага 2122 не будет никого, кого можно было бы 
обмануть. Не прямые, так косвенные, но конкуренты есть. Люди как-то без вас жили и всё у них 
было хорошо. Обходились без вашего решения / продукта, пользовались услугами других. Так что 
указывайте 2-х или 3-х главных лидеров на вашем рынке и ваше одно главное преимущество 
перед ними. Фраза «Конкурентов нет» – это прямой бан от инвесторов и любых адекватных 
партнеров, имейте это ввиду (удалить это после заполнения слайда)

Анализ конкурентов (напитки)
Суспензия хлореллы

ООО «КБС»
Напиток «Живая хлорелла» БАД из сухой 

хлореллы

Плотность живых клеток хлореллы, не менее млн/мл 30 30 0

Культурная среда
(вода с витаминами и микроэлементами) да да нет

Витамины А, В1, В2, В12, С, Д, К, РР, Е, Н пантотеновая и фолиевая кислоты, лейковина

Аминокислоты 17 аминокислот – превосходит все растительные добавки

Макро- и микроэлементы Кальций, фосфор, железо, марганец, кобальт, медь

Липиды Ненасыщенные и полинасыщенные
жирные кислоты 

Полинасыщенные
жирные кислоты 

Биологически активные вещества в культурной среде B1, B2, B12, Н + к клеткам хлореллы
B3, B6, В8, B9, B10 -

Наличие различных вкусов да нет нет

Стоимость, руб. 1 000
за 6 литров

1 800 
за 6 литров 400 – 3 000



Хлорелла – рецикл 
навоза и помета
Мировое сельское хозяйство

Антонов
Денис
Александрович

2024

Навоз - в ресурсы:

электричество

добавка к кормам



контекст С/х животные и птицы – много навоза и помета. 
Хозяйствам нужны электричеством, корма, удобрения и вода. 

5-6 млн. руб. в год с 
одного 
предприятия

02

боль

Расходы на навоз и помет (хранение, 
утилизация, штрафы).
Большие расходы на электричество и 
корма.

Проблема в России и в 
мире

Переплаты за ресурсы и корм, расходы на навоз

Малый рост животноводства и птицеводства
3,3% в среднем за 2023 год. (Ростат)Низкая рентабельность животноводства и птицеводства

15-19% по данным Ростата

решение сегодня Навоз выбрасывается, сжигается.
Электричество – дизель генераторы Дорого
Покупные добавки к корму



03решение

Фотография или иллюстрация изобретения / технологическая схема
5-6 млн. руб. в год экономии на электричестве, корме, удобрении

Установка, которую легко 
перевести и установить.
Для России и мира

0 *(7,5)
млн. руб.

Компонент Ед. измерения Цена за ед. руб. С/С, руб.

Оборудование (покупное) на 1 установку 4 000 000,00 4 000 000,00

ФОТ на 1 установку 750 000,00 750 000,00

Маркетинг и реклама на 1 установку 500 000,00 500 000,00

Прочие расходы на 1 установку 250 000,00 250 000,00

Доставка, установка и ПНР на 1 установку 500 000,00 500 000,00

ИТОГО 6 000 000,00

Структура себестоимости продукта

Стоимость продукта 
на продажу

50 
млн. руб.
Стоимость 
у прямого конкурента

5,25 
млн. руб.
Себестоимость 
предлагаемого 
продукта

Для малых и средних хозяйств

*  0 руб. платит российское хозяйство - финансирование за счет субсидий или грантов
7,5 млн. руб. - стоимость установки (плата с гранта или субсидии, просто покупка) 



04Рынок РФ

809 Млрд. ₽

Рынок установок по 
переработке отходов РФ

Оценка рынка 
продукта в ТЭК 
в 2023 году

42 Млрд. ₽

1,2 Млрд. ₽

3% инновационных из 
SAM

5 тыс. птицефабрик и 151 тыс. животноводческих хозяйств.

Ежегодно навоза и помета 600 млн тонн., 60% не 
используется

30-40% негазифицированно

80-90% недостаток электричества

Мировой рынок

71 млрд. птиц и 1,55 млрд. голов скота.

Ежегодно объем навоза и помета 2 млрд. тонн., 80% не 
используется 

70% хозяйств негазифицированно 

90% недостаток электричества                 30% мало воды

Весь неиспользованный 
навоз в наши установки



03анализ конкурентов 
Прямые и косвенные конкуренты
в России и мире

0 руб. платит российское хозяйство - финансирование за счет субсидий или грантов
7,5 млн. руб. - стоимость установки для всех остальных

Стоимость
Экономия 

на штрафах 
Экономия 

электричества
Экономия на 
удобрениях

Экономия на 
добавках и 

кормах

Расходы на 
обслуживание

Всего 
прибыль

млн. руб. млн. руб. в год

Наша установка 0 *(7,5) 0,1-0,3 0,2 – 1,0 0,1-0,3 5 – 15 0,1-0,3 5,5 – 16,3

Биогазовая установка
СельхозБиоГаз

10-20 0,1-0,3 0,2 – 1,0 0,1-0,3 - 0,6 – 1,0 -0,6 – 0,3

Компости-рование 
БиоЭкоМодуль

0,5 – 1,0 0,1-0,3 - 0,1-0,3 - 0,1 0,1-0,5

Сжигание навоза
ECO SPECTRUM

1,5 0,1-0,3 - - - 0,2 -0,1 – 0,1



03бизнес модель
для России и мира

Изготовление и 
поставка

Обычные продажи
среднее 

предприятия 
7 млн. руб.

-

Малое и среднее 
сельхозпредприятие

(животные, птица)

Сельхозпредприятие: увеличении прибыли, увеличение производства.
ГазпромНефть: 
 зеленая энергетика в каждый уголок России и мира;
 уменьшение голода в мире.

В РФ - получении 
субсидий

0 руб. для
малых 

сельхозпредприятия
(используется с КФХ Трофимов – опытная 

поставка)

7 млн. руб.



05инвестиционное предложение

10 млн руб.
1 раунд

20 %
доля в 
компании

Цель: 
 завершение ОКР
 маркетинг, 

продвижение

Организация пр-ва

Завершение ОКР

Опытная эксплуатация

10 млн. руб.

Выход 
на рентабельность

Маркетинг, 
продвижение

15 млн. руб.

20 млн. руб.

10 млн. руб.

5 млн. руб.

8 млн руб.
оценка 
компании 
сегодня

5 млрд. руб.
прогнозируемая 
оценка компании

Организация пр-ва

Завершение ОКР

Опытная эксплуатация

10 млн. руб.
инвестиции 1 раунд

Выход на рентабельность

Маркетинг, продвижение

15 млн. руб.
инвестиции 2 раунд

20 млн. руб.
грант, инвестиции 3 
раунд

10 млн. руб.
инвестиции 4 раунд

5 млн. руб.
инвестиции 2-4 раунд

План привлечения инвестиций

3-4 года
выход на окупаемость



Разработан проект установки.

Проведены первые испытания

Есть соглашение об опытной 
эксплуатации

0 руб. 5 млн. руб. 10 млн. руб. 1-2 мрд. руб. 50 млрд. $.

10план реализации проекта

сегодня 2025 2026 2027-2030 2030 - 

Проведение ОКР – создание 
установки

Опытная эксплуатация

Создание системы продаж, 
поддержки клиентов (гранты, 
субсидии)  

Продажа 1-х комплексов.

Продвижение продукции в РФ.

Тестирование  и отладка 
технологии в РФ

Продажа технологии по всему 
миру

Прогнозируемая выручка на каждом этапе

Этап 1 Этап 2 Этап 3 Этап 4 Этап 5 



КОМАНДА
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CTO
15 лет инженер,

с 2017 управление и 
развитие индустриальных 

стартапов

Антонов Денис
Александрович

CЕO
10 лет продажи, 

продвижение, инвестиции.
Инженер, занимался 

экспериментальными 
работами по хлорелле

Павлов Алексей
Александрович

Ментор
рук. yправления 

трансфер технологий 
бизнеc-инкубатора 

«Ингрия» (Технопарк 
Санкт-Петербург)

Баранов Сергей 
Игоревич



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ
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Контакты
Антонов Денис Александрович
Телефон +7 (960) 261-04-95

email antonov@daaf.su

Производство суспензии хлореллы в 
автоматизированных биореакторах

Клуб биотехнологий «Синтез»
Выборг, Ленинградская область
Санкт-Петербург



21



22



23
















	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24
	Slide 25
	Slide 26
	Slide 27
	Slide 28
	Slide 29
	Slide 30

